Cislo 1 /2021 / Roénik 32

Komparace vyzkumu nakladatelt ve vztahu k e-kniham

v dobé pred a v pribéhu koronavirové krize

Comparison of researches into publisher attitudes towards e-books in
pre-Covid and Covid times

doc. PhDr. Jan Halada, CSc., PhDr. Irena Prazova, Ph.D. / Institut komu-
nikacnich studii a Zurnalistiky, Fakulta socialnich véd, Univerzita Karlova
(Institute of Communication Studies and Journalism, Faculty of Social
Sciences, Charles University), Smetanovo nabrezi 6,110 01 Praha 1

»E-knihy mirné posili. Vice diky sou¢asné situaci, nez diky rostouci oblibé.*
(z vyzkumu nakladatelt ve vztahu k e-kniham)

Resumé:

Clanek pfinasi vysledky vyzkumu nakladatelskych subjektl ve vztahu k e-kniham, ktery organizo-
val Institut komunikaénich studii a Zurnalistiky a Centrum medialnich studii na Fakulté socialnich
véd Univerzity Karlovy. Vyzkum srovnava chovani a preference ¢eskych nakladatelt k vydavani
e-knih, a to v dobé pred vypuknutim covidové pandemie (na zacatku roku 2020) a v dobé vrcholné
pandemickeé situace na podzim 2020 a sleduje promény vztahu nakladatelstvi k elektronickym kni-
ham, jejich nazory na né, na budoucnost knizniho trhu i na jejich spolupraci s knihovnami.
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Summary:

The article presents the findings of the research into publisher attitudes to e-books, organized by
the Institute of Communication Studies and Journalism and the Center for Media Studies at the
Faculty of Social Sciences, Charles University. The research compares the behavior and preferen-
ces of Czech publishers towards e-books publishing in the period before Covid (at the beginning
of 2020) and at the time of the peak pandemic situation in autumn 2020 and monitors changes in
the publishers® attitudes to e-books, their views on them and the future of the book market, as well
as their cooperation with libraries.
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Uvod

Clanek se vénuje vysledktim vyzkumného etfeni nakladatelskych subjektt a jejich
vztahu k vydavani e-knih, a to v dobé pred koronavirovou krizi v inoru 2020 a pak pfi-
mo v dobé pandemie. Cilem vyzkumu je popsat zakladni aspekty fungovani e-knih na
¢eském kniznim trhu, zjistit, jaké jsou nakladatelské preference ve vztahu k e-kniham,
jaké jsou moznosti poskytovani jejich obsahu, jaké jsou preferované distribuéni kanaly
e-knih, a pfedevs$im jaka je mozna spoluprace s knihovnami.

Prvni ¢ast kvantitativniho a kvalitativniho vyzkumu vztahu nakladatel k e-kniham
vznikla z potfeby analyzovat situaci na kniznim trhu, a to nejprve jako studentsky vyzkum
na pGidé Institutu komunikaénich studii a Zurnalistiky (IKSZ) a Centra pro medialni studia
(CEMES) Fakulty socialnich véd Univerzity Karlovy v roce 2019. Nasledujici, rozsahlejsi
gast tohoto vyzkumu se uskuteénila v druhé poloviné roku 2020, a to za Gdasti IKSZ,
CEMES a agentury SOCIORES.
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Metodologie vyzkumu

V prvni fazi vyzkumu na za¢atku roku 2020 byly uskuteénény kvalitativni hloubkové
rozhovory s tficeti vybranymi zastupci nakladatelstvi z celé Ceské republiky, a to v&etné
vysokoskolskych nakladatelstvi. Nasledné byla zpracovana sekundarni analyza hloub-
kovych rozhovor( (realizovana analytickym kvalitativnim nastrojem Atlas.ti). Vysledky
Setfeni byly podnétné, proto si zaslouzily hlubSi zkoumani. Na podzim roku 2020 jsme
jako autofi se sociologickou agenturou Sociores uskutec¢nili online dotaznikové kvanti-
tativni Setfeni (CAWI) v kombinaci s tisténym dotaznikem (PAPI), pfi¢emz bylo cilené
osloveno vice nez 120 respondentu z fad velkych, stfednich i malych nakladatelstvi. Na-
vratnost (N) byla 103 odpovédi." Vyzkum se uskutecnil v obdobi leden 2020 (hloubkové
rozhovory) a Fijen az listopad 2020 (online dotaznikové Setfeni). Projekt byl podporen
grantovym programem Ministerstva kultury CR VISK 1.

Kvalitativni a kvantitativni ¢ast vyzkumu nakladatelt byla doplnéna o analyzu prodeje
e-knih jednoho velkého €eského internetového obchodu, ktery vysledna zjisténi vyply-
vajici z vyzkumu potvrdil, a to pfedevsim v otdzkach ceny, formatl i zpusobl prodeje
e-knih.

Konkrétni otazky vyzkumu se vztahovaly k procesu vybéru e-knih ur€enych k publi-
kovani, Zzanrovym preferencim vybéru e-knih, k samotnému procesu vyroby e-knih, ale
i k obchodnim modeltm prodeje e-knih, finanénim otazkam pfi vyrobé a zisku z prodeje
e-knih, zabyvaly se vztahy s autory, a zaroven také spolupraci nakladatelt s knihovnami.

s vz

Prvni ¢ast vyzkumu

Vysledky jsme ziskali tésné pfed koronavirovou krizi, tj. v inoru 2020. Jednalo se
o kvalitativni Setfeni. Data byla sbirdna pomoci standardizovanych hloubkovych rozho-
vor( s vedoucimi osobnostmi vybraného spektra nakladatelstvi. Po ziskani odpovédi
jsme zjistili, Ze nakladatele nejvice zajimaji ekonomické otazky spojené s vydavanim
e-knih, pfiemz pouzivaji odliSné obchodni modely, prodavaji Casto e-knihy pfes distribu-
tory a musi se zabyvat licen¢ni a autorskopravni problematikou. Proto jsme se rozhodli
vyzkum rozsifit a pro vétsi validitu dat oslovit vice respondentl z fad nakladatelG.

Druha ¢ast vyzkumu

Druhé &ast vyzkumu se uskutecnila v druhé poloviné roku 2020, a to jako cilené kom-
binovana metoda online dotaznikového Setfeni a tisténych dotaznikl. Byl zvolen vzorek
120 nakladateld podle velikosti (stejny podil malych, stfednich a velkych nakladatelstvi),
odpovédélo 103 nakladatel(.

JelikoZ ve druhé ¢asti vyzkumu bylo osloveno podstatné vice nakladateld, byla pou-
Zita jina metodika vyzkumného Setfeni i samotného sbéru dat. Nelze vSechny vysledky
komparovat, ovSem zakladni vystupy z obou Setfeni Ize spolehlivé porovnat, protoze
vyzkumna témata zkoumani byla stejna v obou ¢astech.

Vzhledem k tomu, Ze ¢lanek je koncipovan zarover jako prezentace vystupu analyzy
zamérené na nakladatelské postoje ke knihovnam a konkrétné k pljc¢ovani e-knih, jsou
zde rovnéz uvadény dil¢i vysledky zaméfené pfedevsim na tuto oblast zkoumani.

Z obou vyzkumu tedy prezentujeme informace, které se shoduji ve vystupech, coz
znamena, ze prvni ¢ast je spide prehledova, kdezto druha &ast je vice zaméfrena na

1 Zdroje odpovédi: 1) tistény dotaznik N = 7, 2) online dotaznik — odkaz z tisténého dotazniku N = 1, 3)
online dotaznik — e-mailova pozvanka N = 95.
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vztahy nakladatel(l a knihoven. Data a procentualni rozsah tedy vychazi z kvantitativniho
Setfeni a je dopInén prevazné vyroky z kvalitativniho Setfeni.?

Vyzkum je zaméfen Cisté na Ceské prostfedi knizniho trhu a takto byl od zacatku
i koncipovan.

Vysledky vyzkumu

Proces vybéru e-knih k publikovani

Ze 103 dotazanych respondentl vydava e-knihy 57 % respondentd, tiSténé knihy 98 %,
audioknihy 22 % respondentu.

Na otazku, jak probiha proces vybéru e-knih k publikovani, velky pocet nakladatell
odpovédél, Ze nedélaji zadny zamérny vybér, tedy Ze vydaji jako e-knihu vSe, k ¢emu
maji licenci/prava. Zvysujici se podil majitelt prav, ktefi k vydani tituld ve formé e-knih
poskytuji licenci, znamena zvysujici se podil tituld vydavanych jako e-knihy. Vice nakla-
dateld i autort se také postupné prestava obavat nelegalniho Sifeni a poskytuji licenci
i pro format e-knihy. Nakladatelé se sou€asné rozhoduji podle oc¢ekavaného mensiho
trzniho Uspéchu (pfipady, kdy by se tisté€na kniha nezaplatila). Specifickou situaci v pfi-
padé vydavani e-knih jako ,masovych“ beletristickych titul(l je pak e-kniha zplsobem,
jak vydat knihu, ktera je klasickou cestou ,nevydatelna®“. Mira vydavani tituld ve formé
e-knihy je velmi odliSna; mezi jednotlivymi nakladatelstvimi je v tomto velky rozdil, a to
nejvice v zavislosti na vydavaném Zanru a zaméfeni nakladatelstvi. Po¢ty vydanych
publikaci/tituld se pohybuji od nizkych jednotek procent az po vydavani vSech titulli, kde
nejsou néjaké prekazky, napfiklad v podobé vyrobnich, autorskych a jinych.

Zénrové preference

Pfevazujici zanry e-knih odpovidaji profilu produkce jednotlivych naklada-
telstvi, ale obecné se jedna vétSinou o beletrii. Pro nékteré je podstatna atrak-
tivita titulu, a to vice nez samotny zanr. Specificka situace je v oblasti dét-
ské literatury. Néktera nakladatelstvi pravé pro obtiznost pfevedeni nékterych
tituld do formy e-knihy na oblast détské e-literatury spiSe rezignovala, a to proto, Ze se
jedna ve vétsiné o tituly graficky, vytvarné a technicky naro¢né a pro détského ctenare
v elektronickém formatu i nevhodné. Komiksy a obrazové publikace jsou samoziejmé
pro vydavani online formatu komplikované, a tudiz spiSe vyjime¢né. Podil pfekladovych
tituld v e-knihach je dany predevsim specifickou produkci nakladatelstvi.

Vyroba e-knih

Pokud jde o pfevedeni do formatu e-knihy, pak najdeme celou $kalu pfistup(, a to od
vyroby az po distribuci vlastnimi silami. Néktefi maji vlastni DTP studio a knihy si tvofi
sami, jini nakladatelé si nechavaji e-knihy vyrabét externé, a to nékdy pfimo samotnymi
distributory, ktefi pak maji e-knihy ve své vyhradni distribuci. Pfipadné se FeSi vyroba
e-knih sesterskou firmou — u velkych nakladatel( ¢i propojenych firem.

Rozdily v narognosti pfevodu z tisténé na e-knihu jsou znaéné v zavislosti na sloZi-
tosti obsahu. Pfiznacné také je, Ze nakladatelé ¢asto vétSinu nakladu na redakéni praci
pfipocitaji k titulu samotnému, a k e-kniham pak pouze samotné pfevedeni na e-knihu.
VétSina z nich se shoduje, Ze neni ¢asové ani finanéné naro¢né realizovat prevod kni-
hy na e-knihu (vétSinou formou digitalizace). Pro ilustraci uvadime anonymni odpovédi
a komentare nakladatell, ktefi odpovidali prostfednictvim dotazniku.

2 U odpovédi respondentt je zachovana autenticita obsahu a formy.
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U té e-knihy vam to pomérné snadno fict muzu, protoZe tam se jedna digitalizace
pohybuje kolem tisice korun. KdyZ je to néco naprosto jednoduchého, kde neni
poznamkovy aparat, nejsou tam obrazky, neni tam Zadna priloha, je to jenom
tzv. hladina, jenom text, tak to Ize tfeba stahnout aZ nékam Sest sedm osm
stovek za digitalizaci, a to jsou v podstaté veskeré naklady na pfipravu digitalni
verze. Pak samotné nahraninaty servery nic nestoji, distribuce taky nic nestoji,
aZ na provizi, kterou si samoziejmé bere ten distributor. A Zadné jiné dalsi
naklady tam najit nelze. Pokud samoziejmé nepocitdte redakci, ale ta je
vétsinou zaplacena s tou papirovou verzi. ProtoZe se nedéla zvlast' redakce
pro papir a e-knihy, ale je to jedna redakce, ktera vétSinou nalezi do té polozky
vydani papirové knihy. TakZe skute¢né kolem tisicikoruny Ize digitalizovat
v zavislosti na poZadavcich a formatu té knihy. Ani jsem se nikdy nesetkal, Ze
by to nékdy bylo draZsi. Existuji u nas uz rizné firmy, které se zabyvaji tim,
Ze vy vydavate knihy a oni je jenom digitalizuji a tam je to skutecné treba dva tfi
tisice, ale je to podle mé uplné nepfimérené.

Poradi vydani e-knihy a tisténé knihy

Pokud nakladatelé vydavaji obé verze titulu, uplatriuji odliSné strategie, pokud jde
o to, kdy vydat e-knihu vzhledem k vydani ti§téné knihy.

Nakladatelé postupuji riznym zplsobem, a to podle konkrétniho titulu. Zda se, ze
Ctenarsky atraktivni tituly se snazi zpfistupfiovat sou¢asné v obou formach, zatimco
u jinych posouvaji vydani e-knihy, a to kvuli obavé z poSkozeni objemu prodeja tisténé
verze. PozdéjSi vydani také pfinasi dalSi distribu€ni aktivitu, jak upozornit na vydany titul
po nékolika mésicich od uvedeni na trh.

Dal$i moznosti je vydat obé formy soubézné, i kdyz to nékdy znamena rozdil tydne
az mésice.

Néktefi nakladatelé vydavaji e-knihy pozdé&ji nez verze papirové, podle toho, jak je
stihnou vyrobit, ale chtéli by je vydavat soubé&zné.

Vztah autor — ¢tenar — nakladatelstvi
Nakladatelé ve vztahu k autorim nevidi u e-knih Zadnou odliSnost od praxe spojené
s tisténymi knihami. U vysokoskolskych nakladatelstvi je tento vztah dan tim, Ze autory
jsou nejcastéji vyucujici. Jaky maji néktefi nakladatelé nazor na formu e-knih, uvadi tato
vypovéd.
V ramci vztahu se ¢tenari si myslim, Ze e-knihy jsou zkratka jenom forma. Tam
se nebuduje nic zviastniho, uz to neni véc jen pro nadSence. Rozhodné to neni
tak sofistikované jako v minulosti.

Zpusob prodeje e-knih a distribuce
V naprosté vétSiné prodej e-knih probiha pfes distributory, nékdy vyhradné pfes dis-
tributory.
Pak prisla nabidka od distribuce Kosmas, Ze by se postaral o e-verze knih,
které vydame, a to vyhradné o jejich distribuci. Tisténé si distribuujeme sami.
Podléha to ale urcité selekci, co dame do e-knih, a co ne. Jsou tam tfeba
detektivky.

TakZe nam nezbyva nic jiného nez se na ty distributory obratit a vyuZivatjejich
sluzby. TakZe my tu e-knihu nechame digitalizovat a pfedame to celé té
distribucni siti u nas. Zatim prevazuji Palmknihy.cz, které se ted’ sloucily
s E-readingem, takZe to je nejvétSi monopol, samoziejmé Kosmas,
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Grada a dalSi maji platformy, kde Ize tu e-knihu koupit, ale naprosto
dominantni je tenhle divny hybrid Palmknih a E-readingu. Takze
my to dame jim a oni uz to redistribuuji ttm mensim. Treba i na Slovensko,
tfeba i na Alzu pres Palmknihy.

Distributofi jsou pro prodej e-knih zdsadni, protoZe prodavat prostfednictvim vlastni
platformy se nékterym nakladatelim nevyplati. Znamenalo by to jednak vysoké naklady
na vytvoreni platformy, tak nasledné dal$i naklady na ziskani zakazniku jinych velkych
platforem pro svoiji platformu, zejména napf. z Palmknih, které maji agregovanou nabid-
ku z mnoha zdroj.

Prostrednictvim distributord. My jsme o tom uvaZovali, protoZze mame vlastni
shop kniha.cz, kde prodavame nejen naSe, ale i cizi papirové knihy. Investice,
abychom zde mohli prodavat i e-booky, by byla tak velka, Ze by se nam to
nezaplatilo. Komunita, ktera se dnes udélala kolem Palmknih a kolem prodejct,
Je tak obrovska, Ze by pro nas bylo strasné drahé lidi lakat a ucit je, aby si koupili
e-book Mladé fronty u nds, kdyZ tam maji celé portfolio knizniho trhu.

Ale je mozné kromé distribuce nakoupit i pfimo pfes webové stranky nakladatelstvi
¢i vlastni portal. V pfipadé nékterych nakladatell jsou tituly dostupné pouze na jejich
e-shopu.

V nékterych pfipadech je nakladatel totoZny €i Uzce propojeny s distributorem.
Prodavame vSechno prfes portal, ktery se jmenuje eBUX.cz. Ten ma nyni
smlouvu o vyméné obsahu s Kosmasem a E-readingem, tudiz
pravdépodobné by nase e-booky mély byt dostupné i u jinych prodejct.

Trochu jiné je to u akademickych nakladatelstvi, protoZze nékdy jde o knihy zdarma.
A tito nakladatelé také potfebuji, aby jejich tituly byly zahrnuty v globalnich akademic-
kych katalozich.
Mame viastni knihkupectvi a vlastni e-shop, dale prodavame na Googlu,
Martinusu, Kosmasu, prodavame knihovnam, pfes EBSCO, ProQuest
a spolupracujeme s Chicago Press, ktefi maji digitalni depozitaf a maji smlouvu
s Amazonem, Applem a dal$imi distributory a spravuji nam portfolio
anglickych knih. Nase publikace v anglictiné nasich autor( jsou dostupné
na jeden klik pro celosvétové publikum pfes Amazon a v App Storu.
Dale vyuZivame Gardners, coZ je knihovni anglicky distributor
a SNBIC, prfes ktery se snazime distribuovat do knihoven. Snazime se
pokryt cely svét pro nase autory.

Prodej e-knih do/v zahranici

Pro néktera nakladatelstvi je prodej do zahrani¢i samozifejmost, pro néktera spise
vyjimka. Prodej e-knih v zahraniéi je ¢asto v ¢eském prostfedi omezen pouze na Slo-
vensko, distributorem byva vydavatelstvi Martinus.

Da se rovnéz predpokladat, Ze online prodejl ze zahrani¢i je mnohem vice, protoze
mnoho nakladatell nesleduje, z jaké zemé pfichazi online objednavka. V pfipadé pro-
deje pfes distributora to nejspiSe ani sledovat nemohou.

Jinak ¢eské e-knihy se do celého svéta prodavaji. To, kdyz vidime ta mista,
odkud si to lidi koupili, tak tam je skute¢né Amerika, Australie, Asie, to je
samoziejmé neomezené, ten digitalni svét potom i pro tu ceskou verzi. Jak lidi
cestuji, tak se asi nudi i v zahraniCi a kupuji to, takze takhle to funguje, ale
samozfejmé priorita je Cesko, Slovensko.

16



Komparace vyzkum( nakladatel(l ve vztahu k e-kniham v dobé pred a v priibéhu koronavirové krize

U ucebnic a vzdélavaci literatury je odliSna situace.

Nase knizky se celosvétové moc neprodavaji. Proddvame licence. V tom
vzdélavacim byznyse je to hodné odlisné, zatimco v beletristickém byznysu
napisete detektivku, pfeloZite ji, prodate. V téch ucebnicich to takhle prosté
nefunguje. Ta u¢ebnice se musi upravit potfebam toho kurikula a obecné toho
vzdélavaciho systému té zemé. TakzZe publishefi a nakladatelé to v drtivé
vétsiné pripadd resi licencni formou, Cili vy poskytnete licenci néjakému jinému
nakladateli v néjaké zemi, on tu vasi knizku pfevezme, upravi ji potfebam toho
kurikula a pak i distribuuje. Takhle mame licenci do Némecka, na Slovensko,
ale i s Cinou jsme méli, ale neni to jako beletrie, Ze ji preloZite a vydate. Treba
Harry Potter. U uéebnic to takhle nefunguje.

Pro stfedni ¢i mens$i nakladatelstvi je obtiZzné, nevyhodné i neekonomické snazit se
dostat do globaini distribuce.

Na zacéatku jsme se pokouseli napojit se na mezinarodni distribucni sité, ale
nakonec z toho seslo, protoZe to bylo nesmirné nevyhodné pro nas jako pro
malé ceské nakladatelstvi. Treba jenom napojit se na ekosystém Applu je pro
nas nevyhodné, protoZe je nastaveny na velké hrace. Nam by se to nevyplatilo.
Sice bychom oslovili globalni publikum, ale globalni publikum nema upiné
zdjem o do cestiny prelozené tituly.

Jina je situace u akademickych nakladatelstvi, ktera vyuzivaji pfevazné globalnich
distributort odborné literatury. U pfekladovych titulll toto navic byva omezeno smlouvou.
Jedna se predevsim o spolecnosti EBSCO, ProQuest, CEEOL aj.

Vydaje na marketing
Marketingové naklady obvykle nejsou vyClenény samostatné. Pokud se déla mar-
ketingova podpora, tak se tyka titulu, nikoli konkrétni formy. Casto je jen velmi mala
a nékdy znamena pouze informaci o e-knize v ediénim planu/katalogu. Marketingova
podpora e-knih je ¢asto véci pfevazné ¢&i vyhradné distributord a prodejct; nékdy je
naopak e-kniha (Ci pfesnéji jeji ¢ast) pouzita pro podporu prodeje tisténé verze titulu.
Nizké vydaje na marketing e-knih jsou spojeny s nizkymi o¢ekavanimi ohledné pfijmu
Z nich.
Podpora u e-knih je uplné miziva, je to dano obratem, ktery nam e-booky
generuji.

Dil¢i zavéry vyzkumu
Pro néktera nakladatelstvi jsou e-knihy spide vynucenym produktem. Toleruji e-knihy
jenom kvUli tomu, Ze je vyzaduiji autofi ¢i vlastnici licenci. E-knihu tedy vytvofi, ale zisk
nesleduji.
Uprimné, kdybychom e-knihy délat nemuseli, tak je nedélame. Ekonomicky
prinos z toho neni a myslim si, Ze za nékolik let uz e-knihy nebudou mit Zadny
uspéch.

Pro mensi nakladatele je ovéem e-kniha cestou, jak vydat knihy, které by jinak nevy-
8ly. Z ekonomickych dGvodi je nemohou vydat tiskem, investice do ti§téného titulu by
se nevratila vzhledem k uzkému zaméfeni jejich nakladatelstvi.

Nestoji nas to Zzadné naklady, nemusime skladovat knihy. Jsme rodinné
nakladatelstvi, takZe nechceme pronajimat sklady. Kdyz vidime titul, na ktery
nemame prostredky a kniha by se nezaplatila, a presto si myslime, Ze by bylo
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dobré, aby se objevila v katalozich, vydame ji jako e-knihu. Cenu stanovujeme
individualné, nemame to nijak stanovené k tisténym kniham. Kdyby tisk vysel
velmi draho, ale byla to publikace, ktera by stdla za vydani, vydame ji jako
e-knihu.

V pfipadé oCekavanych novinek slouzi e-kniha jako nejrychlejsi distribu¢ni kanal ke
¢tenaram. Ti ¢ekaji na zahajeni prodeje a novinku maji béhem minuty k dispozici, bez
¢ekani na otevieni kamenného obchodu, cestu do obchodu apod. V pfipadé téchto
¢tenarl by bylo Zadouci védét, jestli jsou nakupem e-knihy uspokojeni, nebo jestli si
nasledné koupi i tistény titul.

Pro vétSinu nakladatelll jsou e-knihy jednoduchym dodate¢nym zdrojem pFijmu.
S relativné malymi (& dokonce nulovymi) dodate€nymi naklady pfinaseji sice maly, ale
dalsi a dlouhodobéjsi pfijem i po vyprodani tiSténého titulu, dokud to umoznuje licen-
ce, navic bez dalSich prabéznych naklad na skladovani vytisk( i bez potfeby predem
investovat ¢i vloZit penize do fyzickych vytiskl. A tim, Ze vétSina nakladu s vydanim
spojenych, jako cena licence, redakéni prace, inzerce apod., se skryje do vydani tisténé
knihy, se ,opticky“ jesté vice zvySi navratnost investice do vytvoreni e-knihy.

Prijem z e-knih je pro nas pomérné maly, ale zase to pro nas neni Zadny vydaj,
protoze si to vSechno distributor déla sam.

Distributofi jsou pfi vydavani e-knih stéZejnim hybatelem na kniznim trhu.

V soucasnosti témér vdechny tituly vydavame v e-podobé i tisténé, vétsina neni
urcena k prodeji, Sifi se bezuplatné, zbytek nabizime pres distributory.

Cesti nakladatelé a jejich vztah ke knihovham

StéZejni oblasti zkoumani bylo zjistovani postoji nakladatelt ke knihovnam, pljco-
vani e-knih prostfednictvim knihoven, a pfedevsim zjiStovani vztahu k paj¢ovani e-knih.
Pokud jde o spolupraci s knihovnami pfi pajéovani e-knih, pfiblizné polovina respondent
je tomu oteviena (44 %), 7 % o tom jiz jedna a 10 % jiz takto pUjcuje. TFetina pak nema
zajem (27 %) — viz graf 1.

Otazka znéla: Jaky je postoj Vaseho nakladatelstvi k pajéovani e-knih prostrednictvim
verejnych knihoven?
Graf 1 Postoje nakladatelstvi k pujcovani e-knih prostrednictvim verfejnych knihoven
N (celkovy pocet respondent(i) =103 (agentura Sociores)
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Pajéenim e-knihy je mySleno zapujéeni e-knihy prostfednictvim specialni aplikace
na omezenou dobu, zpravidla jeden mésic; knihovna plati za kazdou vypUjcku naklada-
teli/distributorovi poplatek, ale pro ¢tenare je sluzba zdarma.

Dal$i otazkou polozenou nakladatelim bylo, jaké problémy vidi v paGjc¢ovani e-knih.

PFi pujéovani e-knih (viz graf 2) nejvice respondentl povazuje za problém ochranu
proti piratstvi (34 %), licenéni smlouvy s autory (31 %) a malé pfijmy z toho plynouci
(28 %). Podle pétiny respondentd (20 %) by to vedlo k nizs§im prodejim e-knih.

Otazka znéla: Jaké jsou z VaSeho pohledu nejvétsi problémy ohledné pujcovani
e-knih?

Graf 2 Problémy pri pajéovani e-knih z pohledu nakladatelti (moznost vice odpovédi)

N (celkovy pocet respondentt) =103 (agentura Sociores)
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Dal$i otazkou polozenou nakladatelim byl jejich pfipadny zajem o digitalizaci a ne-
vyhradni zpfistupnéni tituld prostfednictvim vefejnych knihoven.

Otazka znéla: Predstavte si, Ze Vam verejna knihovna nabidne odkup prav a digitalizaci
JiZz rozebranych titul( za niZ$i tisice korun za titul. Ty budou zpfistupnény verejnosti na
webovych strankach knihovny ve formatu e-knihy, zarover je ale budete moci sami jako

e-knihy prodavat. Byla by pro Vas takova spoluprace zajimava?
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Graf 3 Zajem nakladatel(i o digitalizaci a nevyhradni zpfistupnéni
titul(r prostfednictvim verejnych knihoven
N (celkovy pocet respondentti) =103 (agentura Sociores)
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O digitalizaci a nevyhradni zpfFistupnéni titult prostfednictvim vefejnych knihoven (viz

graf 3) by méla hypoteticky zajem tfetina respondentl (36 %), stejny pocet respondentu
mél opacny postoj. V komentafich respondenti opakované zminuji jako problém licenéni
smlouvy: ve starSich smlouvach ¢i smlouvach se zahrani¢nimi autory to obvykle neni
obsazeno a vyjednavat znovu se nevyplati. Dale se opakuje nazor, Ze to je moznost pro
tituly, kde je zajem nakladatele dilo trvale zpfistupnit vefejnosti bez ohledu na komeréni
nevyhodnost takového postupu.

,Napsal jsem ,spise ne*, ale to nemusi platit pro tituly, jejichz komercéni vyznam
Jje nevelky, a pritom povazujeme za pozitivni, kdyZ se ke Ctenafi dostanou
vzhledem ke svému uméleckému nebo odbornému vyznamu...“ Dal§im
aspektem je také mozna zastaralost zpracovani: ,Knihovna by musela respektovat
prava autort, ktefi napr. nechtéji, aby néktera jejich dila byla dal Sifena,
povazuji svoji praci za zastaralou, zpracovali téma nové v jiné knize atd.“

Obratme se ted k nékolika komentardm respondent, zejména k tém, které obsahuji

relevantni sdéleni:

e Knihovna by musela predevsim koupit autorska a prekladova prava a pravidelné
smlouvy prodluzovat. Coz je finanéné narocné.

e VV&tSi zajem knihoven predpokladam u prekladu, tam jsou ale licence ¢asové
omezené, takze je vytvoreni e-knihy problematicke.

e L icence v pfipadé pfekladu by byla nejspis vy$Si nez castka nabidnuta knihovnami.

® Muselo by se jednat o opravdu rozebrané, vyprodané knihy, tedy knihy starsi,
aby si vydavatelstvi nepodrezavalo vétev samo pod sebou.

e Nicméné u knih, které jsou od zahranicnich autort a byly vydany jiz pred
dels§im ¢asem, neni ve smlouvé varianta e-knih zpracovana, tudiz k takovému
kroku nemame pravo. Opétovné jednani o dodatku smlouvy byva dost slozité.

® Pokud by byly dostupné naprosto volné i osobam, které nejsou zaregistrovany
Jako Ctenafi knihovny, tak ,spise ne*.

® Pokud nemame platnou licenci na vydanou knihu uzavfenou s autorem Ci
majitelem prav, v pfipadé zahranic¢nich titul(i i zaplacené pfedem nemalé
zalohové castky, nemizeme knihy v této podobé jakkoliv prodavat (pfipadné
i nékdo jiny).
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Otazka spoluprace nakladatelt a knihoven je tedy do zna¢né miry spiSe nevyhrané-
na. Nakladatelé vzhledem k problematickym licenénim podminkam jsou v tomto spiSe
zdrzZenlivi. Nejvétsi procento respondentll (27 %) na dotaz tykajici se zpfistupnéni titull
prostfednictvim knihovny odpovédélo, Ze nevi ¢i neumi odpovédét.

Pokud nakladatelé s knihovnami pfece jen spolupracuji, vyuzivaji nejcastéji spolu-
praci s Méstskou knihovnou v Praze (tj. formou odkupu prav a digitalizace konkrétniho
titulu). Nabizi se tedy otazka, jak toto feSit na narodni urovni i zda propojit stavajici fun-
gujici modely. Nezanedbatelnd a komplikovana v8ak je otédzka autorskych a licenénich
prav ve vztahu ke knize a k autordm.

Zaveér

Ekonomicky jsou e-knihy v porovnani s tisténymi tituly pro vétSinu nakladatel(i spise
zanedbatelné. Piesto se zd4, Ze pro vétsi a velka nakladatelstvi jsou e-knihy jiz zcela
standardni zalezitosti. Je tedy pravdépodobné, ze vydavani e-knih bude stéle Castéjsi.

Vysledky obou vyzkumu pfed koronavirovou krizi a v jejim pribéhu se typem i ob-
sahem doplnily. Druhy vyzkum spi8e potvrdil vysledky vyzkumu prvniho. A¢koli se dalo
oCekavat, ze koronavirova krize vyrazné ovlivni postoj Ceského nakladatelského prostie-
di k e-kniham, zmé&na neni zatim pfiliS viditelna. Nakladatelé jsou i pfes situaci, ktera
e-knihy vice stavi do popfedi, a to zejména v kategorii odborné literatury, k vétSimu pro-
pagovani, pouzivani a vydavani e-knih ve svych nakladatelstvich spiSe skepticti a opa-
trni. Zménu jsme zaznamenali ve druhém vyzkumu, a to ve vétsi jistoté respondentl
ohledné piratstvi, ovSem komplikace ve véci smluv s autory a problematikou licenénich
smluv ve spolupraci s knihovnami stale zistava. Nakladatelé jsou sice otevieni mozné
spolupraci s knihovnami, ovSem obavaji se finanéni nevyhodnosti, procesni zdlouhavos-
ti, chtéji vice konkretizovat problematiku licen¢nich a autorskych smluv i ochranu proti
nelegalnimu stahovani.

Na zavér tedy mGZeme konstatovat, Ze e-knihy se pfesunuly do faze ,dospélych”
technologii. Je ur¢itym zplsobem feSena a ¢astecné vyfeSena ochrana vlastnickych
prav, samotni autofi e-knih se jiz tolik neobavaji piratstvi & jsou s nim smiteni. Ctenafi
jsou takeé jiz zvykli za e-knihy platit a viastnici licenci publikovani i ve formé e-knihy
vyzaduji.

VétSina nakladatelt se shodla, Ze se nenaplnilo ocekavani velké expanze e-knih na
kniznim trhu a vysSiho pfijmu z nich, ale i na tom, Ze e-knihy jsou a do budoucna stale
budou nedilnou sou&asti knizniho trhu.
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